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11 Rue de la fontaine 









89800 ST CYR LES COLONS
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[image: image1.png]


  06 26 02 10 79

·  03 86 41 46 57  

46 ANS
 (21/01/1964)

	DIRECTEUR COMMERCIAL France et Export  


OPERA TRAITEUR

Industrie agroalimentaire , produits élaborés de la mer

 depuis 2009       DIRECTEUR COMMERCIAL France et Export 

                                      Organisation , recrutement , formation et suivi de l’équipe commerciale (intégrés et agents)

                                              Définition et mise en place de la politique commercial

                                              Négociation  avec les  grands comptes France et Export

                                              Création des supports commerciaux

MORIN PARQUET

Fabricant de parquet

2006 / 2008         DIRECTEUR COMMERCIAL France et Export  (13 000 K€)




  Animation des services  Commerciaux, encadrement  de 15 personnes

Prospection et suivi des grands comptes France et Export 

Réorganisation de l’équipe commerciale, recrutement et formation.

Élargissement  des circuits de distribution  France (Négoce, Gsb) et Export

Marketing : 

Restructuration de la gamme en adéquation avec le marché

Élaboration des documentations commerciales

Recherche et Développement :

Dynamique d’innovation avec création d’une gamme produit phare (Phyléa) 

GROUPE ROY 

Fabricant de revêtements de sols stratifiés, lambris et meubles     

2000-2005         RESPONSABLE  EXPORT : Amérique Nord et Sud / Moyen- Orient / Europe / Pays de l'est  

Développement  en totale autonomie de nouveaux marchés : USA, Canada, Russie

Mise en place d’un partenariat (coproduction) avec un confrère étranger 

Progression du CA, de  7 000 K€ à 11 000 K€ 

Formation et suivi des équipes de ventes des distributeurs étrangers 

GROUPE BOURGOIN 

Leader Européen secteur avicole

1996-2000           RESPONSABLE COMMERCIAL EXPORT : EUROPE NORD 

Développement et gestion d’un CA de 280 millions de Francs (42 700 K€)

Définition et application des stratégies commerciales par pays                                                         

                                              Mise en place de partenariats avec des confrères européens 

1993-1996         RESPONSABLE COMMERCIAL EXPORT : MOYEN ORIENT




   Gestion d’un CA de 250  millions de Francs  (38 110 K€)

   Évolution de la part de marché de 16,1%  à 29,8 %  

   Création d’un nouveau  réseau d’importateurs et agents commerciaux 

1990-1992          RESPONSABLE REGIONAL  FRANCE (REGION OUEST) 

1988-1989
     ATTACHE COMMERCIAL FRANCE (REGION PARISIENNE)

  1986-1988           ATTACHE COMMERCIAL FRANCE (REGION EST/ALSACE)

DIVERS

Formations :                    Techniques de vente, coaching  (Chatellier conseil) Anglais , Espagnol (Berlitz - Inlingua)

ANGLAIS            Bilingue

ESPAGNOL        Courant
�








